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赢在2010激情五月中小企业营销实战精英提升
被誉为“在中国做营销不能不听的实战课程”

◆如何对抗同行之间的恶性竞争，使自己的产品成为市场的焦点，实现销售额翻一番？

◆怎样才可以把产品的缺点转化成特点，再把特点转化成卖点，独特营销更胜一筹？

◆一无市场，二无渠道，急转内销的外贸企业怎样从默默无闻到行业前三？

◆原本名不见经传的普通品牌如何突出重围，荣登国内行业业绩的冠军宝座？
后危机激烈的商战中如何激发市场？您是否也有类似困扰？希望早日冲出困境？

路长全  ——中国营销理论的思想家

        中国成功营销的设计师和操刀者；


        中国大陆唯一被邀请到哈佛大学、斯坦福大学讲学的顶尖营销实战巨匠
本次实训主题：《营销切割——将对手逼向一侧》

第一节：营销本质——将同样产品卖出不同

通过生动的案例从竞争的角度切割出有利于企业的人群、市场区域、新品类别、认知差异和品牌主线，在消费者心中清晰划出接受我们、同时又规避对手正面竞争的区域，实现自身产品提升的空间。

第二节：营销整合——提升营销整体竞争力

通过几大整合案例告诉我们如何调动各个方面各种资源，甚至看似不可能的资源，然后聚焦资源指向统一方向——提升销售业绩。

第三节：构建品牌高度——构建企业规模优势

通过路老师亲自运作的成功品牌案例向我们阐述如何争夺自有品牌在行业中的“高度”。

第四节：品牌角度——构建企业竞争优势

通过鲜活的案例教我们学会将“缺点”转化为特点，将特点转化为卖点。改变不了产品，那就改变消费者看产品的角度！反正总有一个角度能够成为我们的唯一！
预期培训效果：比竞争对手先行一步！将群英智慧转化为营销实战能量！
实训时间：2010年5月22日（周六）9:00-17：00  

实训地点：浙江大学玉泉校区 图书馆六楼600
实训费用：1580元/人  （商会、协会贵宾价：1280元/人，额满为限）
	欢迎您出席本次营销实战提升课程:请完整填写报名表并传至0571-88273776           
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